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PACK BUSINESS 2026



UNE DESTINATION
OUVERTE SUR LE MONDE, INNOVANTE & DURABLE   

3e VILLE FRANÇAISE

1,3 million d’habitants

5 milliards d’investissement R&D par an

120 000 étudiants

VILLE D’EXCELLENCE ACCESSIBLE ACCUEILLANTE

20 000 chercheurs

Capitale mondiale de l’aéronautique

Capitale européenne du spatial

+80 destinations régulières depuis  

l’Aéroport Toulouse Blagnac

Gare Toulouse Matabiau directement 

connectée aux réseaux de bus, métros 

et tramways

3  centres de congrès

+150 sites d’accueil

+12 500 chambres d'hôtel

+1 000 restaurants



STRUCTURE UNIQUE
À TOULOUSE

Communication
Observatoire 

Club des ambassadeurs 

MARKETING 
TERRITORIAL

Porteurs de projets 
économiques (entreprises, 

startups, centre R&D, …)

DÉVELOPPEMENT 

ÉCONOMIQUE

Organisateurs de manifestations 
professionnelles 
(MICE, Congrès,)

TOURISME 
D’AFFAIRES

Touristes de loisir,
 individuels ou groupes 

TOURISME DE LOISIR

Producteurs, réalisateurs de 
films, spots publicitaires, 

TOURNAGES

UN OBJECTIF COMMUN : ATTIRER – INFORMER – ACCOMPAGNER 



MARCHÉ AFFAIRES
À TOULOUSE

65% Nuitées hôtelières 
sur la destination  

+7 300 50% 7 000

Congressistes  internationaux 

accueillis lors de EAIE 2024

50 % des manifestations sont portées 

par les demandes exogènes

7 000 manifestations accueillies

en 2024

Tourisme d’affaires groupe et 

individuel 

Chiffres MKG 2023



6 235 chambres 

partenaires 

42 hôtels avec salle de 

réunion

OFF
RE
LOC 
ALE

106 espaces de 

réception

41 prestataires de 

services (traiteur, 

agence, audiovisuel … )  

Réseau de 121 partenaires 



TRAITEURS

Produits locaux, 

végétariens, 

traitement des 

déchets organiques

AGENCES

PCO, DMC, 

animation, incentive 

SUPPORT 

TECHNIQUE

 Audiovisuel,  

transports, hôtes et 

hôtesses, fournisseurs 

de mobilier   

PAR
TEN
AIR
ES



CVB
MISS
IONS

Fédérer et animer le 

réseau d’acteurs de 

la filière 

évènementielle 

Promouvoir la destination 

sur les marchés 

prioritaires 

Soutenir le 

développement du 

tourisme d’affaires sur le 

territoire



LOGI
QUE
DE
MAR
CHÉ Portés par le secteur privé :

évènements MICE (conventions,

séminaires, …)

Portés par le secteur associatif,

fédérations : congrès nationaux,

congrès internationaux à fort contenu

scientifique et tournants

Informer, attirer, accompagner les
porteurs de projets d’évènements

professionnels



DU
RA
BIL
ITÉ Partenaires 

prestataires locaux 

engagés dans des 

démarches 

ISO 20121, Clef Verte …

Toulouse Team

 certifiée ISO 20121



CON
DITI
ONS

COHÉRENCE

QUALITÉ 

VOLONTÉ

Offre alignée avec les 

attentes clients du 

marché affaires à 

Toulouse 

Certification Agrément 

Européen des Traiteurs

D’entrer dans le réseau 

et de travailler 

collectivement 



NOUS 
RE
JOIN
DRE Appartenir à un 

réseau et participer à 

nos réunions 

partenaires

Assister à des visites 

exclusives 

Bénéficier de nos actions de 

promotion



SERVICES

Value

Communication d’informations 
sectorielles 

• Diffusion de données du secteur 
d’activité

• Mise à disposition de supports et 
médias

• Accompagnement et facilitation à la 
transition

• Contenus et fléchages

• Baromètre d’affaires local biannuel 



RÉSEAU

Value

• Faciliter les connexions dans la 
chaîne de valeur évènementielle  

Point de rencontre et force collective 

• 4 rendez-vous par an 

• Visites exclusives 



BUSINESS

Value

• Possibilité de participer aux grands 
projets évènementiels sur la 
destination par appel d’offres

Bénéficier du collectif et de la visibilité   

• Accéder à la plateforme de gestion 
hôtelière à commission négociée

• Gérer votre visibilité sur le site web 
via un portail personnel 

• Profiter des opérations de 
promotion



COTI
SAT
ION

BARÈME ADAPTÉ

UNE COTISATION 
CENTRALISÉE

TRANSPARENCE

En fonction de votre 

chiffre d'affaires N-1

Renouvellement 

annuel

Grille tarifaire  



COTI
SAT
ION

COTISATIONS TARIF H.T €

TRANCHE CA HT ADHESION HT 2026

< 500 000 € 500 €

500 000 à 1 000 000 € 750 €

1 000 000 à 1 500 000 € 1 000 €

1 500 000 à 2 000 000 € 1 250 €

2 000 000 à 2 500 000 € 1 500 €

2 500 000 à 3 000 000 € 1 750 €

3 000 000 à 3 500 000 € 2 000 €

3 5000 000 à 4 000 000 €
2 250 €

4 000 000 à 8 000 000 € 2 500 €

8 000 000 à 16 000 000 € 3 000 €

16 000 000 à 25 000 000 € 3 500 €

> 25 000 000 € 5 000 €



CON
TRAT

CVB +
un seul 

interlocuteur

Le contrat se renouvelle 

automatiquement annuellement

Le contrat Pack Business intègre la 

signature d’une charte d’engagement de 

l’Agence d’Attractivité de Toulouse 

Métropole



• Votre contact dédié au Convention 
Bureau 

• Experte du réseau de la destination

• Aide à la mise en relation avec les acteurs 

• Organisation des évènements du réseau

Laura PARACHE



ESPRIT D’ÉQUIPE

Yannick Kerviche 
Dév. congrès

Camille Faure
Marketing

Laura Parache
Partenaires

Clémence Long
Directrice

Stéphanie Ballota 
Chef de projet

Emilie Randria-Veaute
Dév. corporate



À  B I E N TÔT
Suivez nous sur les réseaux
@Toulouse_CVB

2026
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