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Devenir partenaire du Convention Bureau
Pack Business & Charte

m @Toulouse Convention Bureau
@Toulouse_CVB

Agence d’Attractivité Toulouse@



[Agence dAttractivité

<€

, o @
Agence d’Attractivité Toulouse
INFORMER - ATTIRER - ACCOMPAGNER

4

des organisateurs de
manifestations
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(MICE, Congres,
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spots publicitaires,
reportages, etc.
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des touristes
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groupes
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[Agence dAttractivité

POURQUOI DEVENIR PARTENAIRE DE L’AGENCE D’ATTRACTIVITE ?

Soutenir I'Agence d’Attractivité dans sa promotion
S’inscrire et s’afficher dans une démarche collective

Bénéficier des retombées directes et indirectes de 'ensemble des actions de 'Agence
d’Attractivité de Toulouse Métropole

— Lensemble des acteurs sont amenés a travailler avec les 4 pdles de 'Agence et participent a
I'attractivité de Toulouse

Toulouse(13






Convention Bureau

LA PROCEDURE POUR DEVENIR PARTENAIRE

Je souhaite étre partenaire de I'Agence d’Attractivité

1- Je signe la Charte Partenaire Agence
e d’Attractivité A
L

2- Si je le souhaite, je peux souscrire a un service additionnel

Partenaire
Convention Bureau

N
N\
Le « Pack Business »

Toulouse@







Agence d’attractivité

LE SITE INTERNET DE AGENCE D’ATTRACTIVITE:
www.toulouseatout.com
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Toulouse@ ‘ ‘ . Toulousep Cholsir Toulouse Agence Restezinformés Les Ambassadeurs Q
Choisir Toulouse Agence Restez informés Les Ambassadeurs Q o~ 'G_J] T ——

PARTENAIRES Toulouse a tout!
PRO

PRESSE

=

SECTION « PARTENAIRES »
Lien vers une liste reprenant :

- Raison sociale du partenaire
- Site internet du partenaire Tou|°use®


http://www.toulouseatout.com/

Agence d’attractivité

ACCES AUX COMITES PROFESSIONNELS D’ATTRACTIVITE

* Réunions trimestrielles proposées a l'ensemble des socio-
professionnels travaillant avec un des 4 services de I'Agence
(3 par an).

* Format:

- Une présentation/conférence sur les actualités de 'Agence

- Des ateliers de travail / métiers

Toulouse(13






Convention Bureau

QUI SONT LES PARTENAIRES DU CONVENTION BUREAU ?

- Hébergements (hotels, résidences)

- Lieux événementiels et de réception

- PCO (organisateurs de congres)

- Agences événementielles

- Traiteurs

- Prestataires touristiques

- Prestataires services techniques et aux entreprises

- Sites touristiques

ensemble des acteurs de la
filiere évéenementielle

PARTENAIRE

@
Toulouse



Moteur de recherche intuitif

Convention Bureau

UNE VISIBILITE RENFORCEE

Visibilité et référencement sur une carte interactive via notre site
internet avec fiches techniques FR/EN de votre structure

www.meetings-toulouse.fr
wWwWw.meetings-toulouse.com

Présence ponctuelle sur nos outils de communication : newsletter
mensuelle thématisée rubrique « nos talents du territoire »,
réseaux sociaux

Accés a notre plate-forme intranet d’appels d'offre/portail
professionnel (diffusion de cahier des charges des demandes
recues)
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Toulouse Pourquol T ? org Nos services Mon espace 6»* Q
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MON EVENEMENT

v Nombre de personnes 140

TOUS LES LIEUX TOUS LES SERVICES TOUS LES HEBERGEMENTS

OFFICE DE TOURISME DE TOULOUSE

vous ETes « o€

100

DEMANDE DINFORMATION

APROPOS VOTRE CONTACT AUX ALENTOURS

Toulouse(13


http://www.meetings-toulouse.fr/
http://www.meetings-toulouse.com/

Convention Bureau

NOS OPERATIONS DE PROMOTION

Accueillir et rencontrer des agences événementielles,
entreprises, organisateurs professionnels de congrés dans le
cadre d’eductour MICE/congreés ou de visites d’inspection

Accés aux opérations de promotion (sales mission,
workshops et salons), selon les tarifications en vigueur, sur
secteur MICE et congres (dans la limite des places
disponibles)

Accueils presse (journalistes de presse pro spécialisée
comme Evenements & Conventions, Meet & Travel Mag, etc.)

Toulouse(13



Convention bureau

DES MOMENTS PRIVILEGIES

* Participation aux réunions « networking afterwork/tourisme
d'affaires »

* Format
* Prise de parole Convention Bureau

* Intervention de 3 partenaires

* Organisation d’opérations partenaires exclusives

Toulouse(13



Convention Bureau

RECAPITULATIF DU « PACK BUSINESS »

PARTENAIRE

Accés et utilisation de la Marque collective TOUIOUSE@

Visibilité sur le site internet www.meetings-toulouse.fr

Présence ponctuelle sur nos outils de communication
Acces et formation a la plate-forme Appel Offre « Convention Bureau »
Présentation de vos produits et services lors d'un moment de networking, dans le cadre des éductours BtoB *

Acces aux opérations de promotion, selon les tarifications en vigueur, sur secteur MICE et congres

N N N N SR NN

Participation aux réunions partenaires tourisme d'affaires ainsi qu’aux opérations spéciales

——> 475€ HT / année civile (de Janvier a Décembre)

* Dans la limite des places disponibles, le Convention Bureau se réserve le droit de solliciter les partenaires correspondant au cahier des charges
du donneur d’ordre.

Toulouse(13


http://www.meetings-toulouse.fr/
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Merci de votre attention !
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